BVDAK-KONGRESS

Vor rund 130 Kongressteilneh-
mern machte der BVDAK-Vor-
sitzende Hartmann deutlich,
welche Ziele sein Verband ver-
tolgt. Zu den Grundideen des
BVDAK gehort es. so Hart-

BVDAK-VORSITZENDER HART-
MANN: Die inhabergefuhrte Apothe
ke ist ein unverzichtbarer Bestand-
teil unseres Gesundheitswesens.

mann, dass Kooperationen und
angeschlossene Apotheken
selbststiindig bleiben wollen.
Der Mittelstand und die Vielfalt
im Arzneimittelmarkt sollen ge-
stiirkt werden. Er warnte vor
einer moglichen Vertikalisierung
des Marktes. Dies schwiiche den
Mittelstand und (iihre zu einem
Riickgang der Angebotsvielfalt.

Auf seiner Mitgliederversamm-
lung am Vortag des Kongresses
hatte der BVDAK ecinen 11-
Punkte-Mafnahmenkatalog be-
schlossen, aus dem die Ziele des
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2009 — Apotheke im Wandel

STARNBERG (diz). Vor etwa einem Jahr griindete der Apotheker
Dr. Stefan Hartmann den Bundesverband Deutscher Apotheken-
kooperationen (BVDAK). Der Verband, der sich als Dachverband
der Kooperationen versteht, will sich fiir den Erhalt der inhaber-
gefiihrten Apotheke einsetzen und bemiiht sich u. a. um einen
Erfahrungsaustausch unter den angeschlossenen Apotheken-
kooperationen. Am 6. Februar 2009 veranstaltete er in Starn-
berg seinen ersten Kongress. Vertreter der Kooperationen, aus
Pharmaindustrie, Marketing- und Beratungsfirmen diskutierten
Uber die sich abzeichnenden Bewegungen im Apothekenmarkt.

Kooperationsverbands hervorge-
hen (sieche Kasten). Ebenso ver-
abschiedete der Verband zwei
Resolutionen. Mit der einen Re-
solution driickt der Verband sei-
ne Hoffnung aus, der Europi-
ische Gerichtshot (EuGH) moge
dem Schlussantrag des General-
anwalts zum Fremd- und Mehr-
besitz folgen. Die Resolution zu
den Pick-up-Stellen ist hier im
Wortlaut abgedruckt. Fir den
Fall. dass das Fremdbesitzverbot
fillt, werde man ein Konzept er-
arbeiten. Auferdem ist daran ge-
dacht, ein Qualititssiegel fiir
Apothekenkooperationen zu er-
arbeiten.

Als Fazit hielt Hartmann fest,
dass die inhabergefiihrte Apothe-
ke und damit das Patientenwohl
eine Chance haben, wenn die
Mitglieder des BVDAK bereit
sind, den Systemwandel als Her-
ausforderung zu begreifen und
diesen aktiv gestalten. Die Poli-
tik sollte der inhabergefiihrten
Apotheke eine Chance geben. Er
hoffe darauf, dass sich moglichst
viele gleichgesinnte Kooperatio-
nen und Marktteilnehmer dem
BVDAK anschliefien.

Kooperationen miissen
Mehrwert bieten

Auch wenn nach den Austithrun-
gen des Generalanwalts des Eu-
ropiischen Gerichtshofs, Yves
Bot, der Zukunftspessimismus
unter Apothekern geringer ge-
worden ist, konne man sich noch
lange nicht zuriicklehnen, so Dr.
Ulrich Krotsch, Prisident der

BAK-PRASIDENT KROTSCH: Der
Apotheker verkauft keine Ware,
sondern ein wertvolles Gut.

Bundesapothekerkammer, in sei-
nen Grubworten. Die endgliltige
Entscheidung des Gerichts iiber
das Fremd- und Mehrbesitzver-
bot steht noch aus. Unverstind-
lich set, dass die Europiische
Kommission erst vor kurzem
auch gegen Frankreich in dieser
Angelegenheit Klage eingereicht
hat — warum warte man nicht die
Entscheidung ab, fragte Krotsch.

70 Prozent der Apotheken sind
einer Kooperation beigetreten,
dies habe sich fiir die meisten
als sinnvoll bestitigt, so der
BAK-Prisident. Zu den Ziclen
der Bundesapothekerkammer

Ziele des BVDAK

n Starkung unabhangiger
Kooperationsformen

a Sicherstellung der Vollversor-
gung

m Etablierung eines Qualitats-
standards fir Apotheken

m Beibehaltung der Apotheken
pflicht

m Beibehaltung der freien
Apothekenwahl

m Beibehaltung des Fremdbesitz-
verbots

m Schutz vor Arzneimittel-
falschungen

m Elektronische Gesundheits-
karte: Terminals nur in Arzt-
praxen und Apotheken

m Finheitlicher Abgabepreis bei
Rx-Arzneimitteln

m Absenkung der Mehrwertsteuer

m Forderung eines gesunden
Wettbewerbs
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Resolution

Gegen Pick-up-Stellen

Der BVDAK warnt mit aller Scharfe vor der Einrichtung und dem Betrieb so
genannter Pick-up-Stellen fiir Arzneimittel. Diese Abholpunkte flr vorher
bestellte Arzneimittel kénnten in keiner Weise auf ihre Qualitat und Zuver-
lassigkeit hin kontrolliert werden. Auch sei nicht zu Uberprifen, auf wel-
chem Weg die dort ausgegebenen Arzneimittelpackungen zu der Pick-up-
Stelle gelangten und wie sie gegebenenfalls gelagert wurden. Ein sensibles
Gut wie Arzneimittel muss mit professioneller Sorgfalt und Zuverldssigkeit
hergestelit, transportiert und gelagert werden, um dann in fehlerfreiem Zu-
stand an die Patienten und Kunden ausgehandigt werden zu kdnnen. Ein
einwandfreies Arzneimittel ist die Voraussetzung fiir den Therapieerfolg.
Dazu gehort auch die sachkundige Beratung, die Pick-up-Stellen in keiner

Weise vorsehen.

gehort es, den bisherigen Weg
fortzusetzen und datiir einzutre-
ten, dass der Apotheker keine
Ware, sondern ein wertvolles
Gut verkauft. Krotsch: .. Wir sind
ein Heilberuf, der gewerblich
abrechnen muss.” Die BAK
setzt aut eine Qualititsoffensive:
Qualititsmanagementsystem,
Fort- und Weiterbildung, Quali-
tiatskontrollen, Ausbau der Ver-
sorgungstorschung und der Pri-
vention. Ziel sei es. von den
Krankenkassen als Gesundheits-
berater anerkannt zu werden.
Kooperationen konnen hier nicht
nur Vorteile beim Einkauf bie-
ten, sondern auch einen Mehr-
wert.

Wo die Reise hingeht

Die Finanzkrise habe deutlich
gezeigt, wie briichig die Welle
des Zeitgeistes war. Als stabiles
Element in der Krise erweist
sich nun der Mittelstand, so

_Jpotheke
We

ABDA-WIis0o-GESCHAFTSFUHRER
RescH: Apotheker kdnnen mit Selbst-
bewusstsein in die Zukunft gehen.
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Karl-Heinz Resch, Geschiifts-
fihrer Wirtschaft und Soziales
der ABDA, der auf dem
BVDAK-Kongress herausstell-
te, wie richtig und wichtig die
Unabhingigkeit der deutschen
Apotheke ist. In Zukunft werde
die Apotheke noch stirker in die
Betreuung der Patienten einge-
bunden (Hausapotheke)., ins
Medikationsmanagement, in
Versorgungsprogramme (Dis-
case-Management-Programme).
Nach seiner Auffassung kann
der Apotheker mit Selbstbe-
wusstsein in die Zukunft gehen
als Heilberul mit wirtschaft-
licher Verantwortung. Resch:
..Die Zukunft wird pharmazeu-
tisch entschieden.”

Pick-ups sind
brandgefahrlich

Obwohl im Zusammenhang mit
dem Gesundheitswesen das
Wort ,,Wettbewerb®™ in allen Par-
teiprogrammen vorkommt, habe
der Gesundheitsfonds nur wenig
mit Wettbewerb zu tun, so Dani-
¢l Bahr, gesundheitspolitischer
Sprecher der FDP-Bundestags-
fraktion, in seinen Grullworten
zum Kongress. Der
Gesundheitstonds sei
der Einstieg in die
Einheitskasse.

theker heute in der Tat Heil-
berufler sein, aber er muss auch
okonomisch und kaufminnisch
denken. ,,sonst i1st er nicht er-
folgreich™.

Der FDP-Politiker begriifite den
Schlussantrag des Generalan-
walts am Europiiischen Gerichts-
hot. Yves Bot habe klar die heil-
berufliche Komponente des Apo-
thekerberufs herausgestellt. Der
Schlussantrag sei allerdings kein
Grund sich zuriickzulehnen. es
konnten auch noch Uberra-
schungen kommen.

Der Arzneimittelmarkt wird
heute von einer Vielzahl an Re-
glementierungen beherrscht. die
zum Teil widerspriichlich sind
oder nicht mehr zusammenpas-
sen. Bahr erinnerte an die Ra-

FDP-GESUNDHEITSPOLITIKER
BaHR: Der Apotheker ist Heitberuf:
ler, der 6konomisch denken muss.

battvertriige und die Bestim-
mungen zur Forderung der Im-
porte. Deshalb miisse es nach
der niichsten Wahl Aufgabe der
Gesundheitspolitiker sein, die
Uberreglementierungen im >

Kooperationskonzepte heute

m Discount-Konzepte

ca. 200, z. B. DocMorris, farmaplus, easy

Die Politik habe den
Apotheker in den letz-
ten Jahren als Spiel-
ball gesehen, mal als

m Regionale Konzepte
ca. 670, z.B. 1-A Gesund, VitaPlus
m Fachkonzepte

A ca. 2000
Helllju‘uﬂer, l.nal als a Einkauf- und Marketing-Konzepte
Kaufmann. Eine deut- ca. 15.000
liche Linie sei nicht u Dachmarken-Konzepte
zu erkennen. Nach ca. 7500

Bahr muss ein Apo-
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